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1875 FINANCE

Décollage vertical

La société genevoise gere 4,5 milliards de francs un an et demi
apres sa création. Compétences particulieres dans le family office.

SERGE GUERTCHAKOFF

Aksel Azrac, Olivier Bizon, Francois-Michel
ormond, Jacques-Antoine Ormond, Paul Kohler.
«l'un de nos objectifs est de figurer parmi.les plus
importantes sociétés de gestion privée.»

'un de nos objectifs est de
figurerparmilesplusimpor-
tantes sociétés de gestion
privée en Suisse», déclare
Olivier Bizon, managing partner et
vice-président du conseil de 1875
Finance (auparavant numéro deux

de Ferrier Lullin & Cie). Un objectif

déjalargementatteint. Avecdesactifs
sous gestion de plus de 4,5 milliards
de francs (dont2milliards provenant
de la clientele privée et 2,5 milliards
au travers du family office).
Auprintemps 2006, Olivier Bizon,
Paul Kohler, Aksel Azrac et Jacques
Antoine Ormond ont rejoint Fran-
¢ois-Michel Ormond pour dévelop-
per une nouvelle société financiere.
«Nousavons toujours pris notre des-
tinen main», souligne Olivier Bizon.
Ilestvraiquavec Paul Kohleret Aksel
Azrac, ils avaient quitté Paribas lors
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de la fusion forcée avec BNP pour
rejoindre Ferrier Lullin & Cie. Les
cing associés ont toujours ceuvré
en équipe et partagent dailleurs le
meéme espace de travail.

80% des clients proviennent de
feu Ferrier Lullin & Cie. «Nous avons
créé 1875 Finance pourrépondre aux
attentes de nos clients, dont certains
nous suivent depuis plusieurs géné-
rations», ajoute Frangois-Michel
Ormond, senior partner.

Cetaffluxleurapermisd’investir
massivement. Fort de 15 personnes,
1875 Finance vient de recruter un
portfolio manager supplémentaire
et de préparer I'engagement d'un
spécialiste senior d'opérations sur
titres. «Nous avons développé des
outils de gestion du niveau d'une
banque de gestion privée, et inté-
gré des compétences pointues. Par

exemple, l'ex-responsable duservice
juridiquede FerrierLullin. Cetavocat
fiscaliste travaille chez nous a plein
temps depuis le 1°" décembre 2006,
ce quipermetd’assurer une certaine
confidentialitélorsqu'il s'agitensuite
de consulter divers spécialistes.»

Descompétencesindispensables
pour satisfaire les attentes des trois
famillesleurayant confié un mandat
de family office. Dans ce domaine,
elle propose des services de corpo-
rate office (activité de conseil), mais
aussi de legal office (gestion et créa-
tion de structures patrimoniales) et
de private office.

Matiéres premiéres

La société met en avant une
expertise toute particuliere dans le
secteur des matiéres premieres et
de I'énergie, intégrées a la gestion



d’actifs basée sur le modele d'archi-
tecture ouverte. «Certains de nos
clients du family office sont forte-
ment investis dans ce secteur. Des
lors, nous avons commencé a le sui-
vre de presa partir de 2001, au début
dumouvementhaussier quiatouché
lesvaleurs énergétiques etles matie-
res premieres», précise Aksel Azrac,
senior partner.

«Nous avons créé un réseau de
contacts au Canada, en Russie et en
Europe. Nous nous sommes rappro-
chésde plusieurs brokers etbanques
d’affaires et suivons de pres le pétro-
le, le gaz, le cuivre, le zinc, le nickel,
I'uranium, ainsi que les soft commo-
dities (sucre, blé, orge, etc.) etbienstr
lesénergiesalternatives, avecentoile
de fond I'appétit de la Chine.»

Lexpertisedéveloppéeeninterne
bénéficie non seulement aux clients
dufamily office, mais également aux
400 autres clients privés. «Encore
faut-il que les propositions faites
dans cedomainesoientsuivies parle
comitédesinvestissements, lequel se
réunittousles mardis matin», précise
Paul Kohler, senior partner, qui pré-

Histoires de familles

La famille Ormond est

: du XXe. Les établissements

s

Nous avons créé 1875
Finance pour répondre
aux attentes de nos
clients. Certains nous
suivent déja depuis
plusieurs générations.

FRANCOIS-MICHEL ORMOND

cambiste de la maison et se

side ce comité. 60% des clients pri-
vés sont actuellement sous mandat
discrétionnaire, alors que 40% sont
suivis en conseil.

Coté tarification, 1875 Finance
fait en sorte que la gestion de fortu-
ne par l'intermédiaire de la société
plutot qu'en direct dans une banque
ne cotte pas plus cher. Par ailleurs,
la société affirme qu'elle préfere
obtenir des conditions préféren-
tielles pour ses clients plutot que
des rétrocessions dans un objectif
de transparence. «Nous observons,
par ailleurs, que la part de marché
des gérants indépendants ne cesse
d'augmenter.»

Les actifs privés déposés en Suis-
sesontpassésde5%en 1994a15%en
2007. Un chiffre quis'éleveraitméme
a 20% pour la Suisse romande. Une
progression qui s'explique par un
vrai besoin des clients et qui a pour
conséquence une professionnalisa-
tion beaucoup plus forte du métier
de gérant de fortune indépendant,
réunissant de vraies compétences,
telles que celles mises en place chez
1875 Finance.

originaire de La Tour-de-Peilz
ol ses racines remontent au
moins au XIVe siecle. C'est
bien plus tard, au début du
XIXE, qu'une branche s’etablit
a Geneve, tandis que les
autres seront actives dans

le tabac avec les cigares du
méme nom jusqu’au milieu

© genevois d’alors se nomment
. Ferrier &Fils (Ferrier Lullin

© & Cie dés 1908), Gallopin

- fréres, Hentsch & Cie (qui

. fusionnera le 1¢" janvier 1991

- avec Darier & Cie), Lombard,
. Odier & Cie, Candolle,

: Mallet & Cie (qui prendra

: le nom de Pictet & Cie en

- 1926), David Marc Paccard
. & Cie (devenue par la suite
: Mirabaud & Cie) ou encore

DR

Georges Ormond. Agent de
change vers 1846.

- Bonna & Cie (qui fut intégrée
- dans Hentsch & Cie en 1920).
: Georges Ormond, |'arriere-
- grand-pére de Frangois-

. Michel Ormond, trouve une
: place vers 1846 chez Jaques
- Reverdin, un agent de

. change qui vient de quitter la
: maison de banque de Louis

- Pictet pour se mettre a son

. compte. En 1851, Georges

: Ormond est nomme fondé

© de pouvoir. || devient le

voit confier progressivement

des effets de change et la
négociation des devises. C'est
en 1871 qu'Ami Bordier entre

- dans la société, qui devint
- Bordier & Cie en 1895. Peu

apres, en 1875, Georges
Ormond se met a son compte
en tant qu'agent de change.
Sa société va perdurer. En
1950, le petit-fils de Georges,
Jacques-Francois (né en
1907), crée ce qui deviendra

- Gesrep, un important

courtier en assurances, tout

© en maintenant une petite

activité de gestion de fortune.

© Francois-Michel Ormond
©rejoint en 1966 Ormond &

Cie, un bureau de gérance

. de fortune familiale. En 1971,

avec Alain-Claude Marlin

- et Yves Burrus, qui revient
- alors de Paris o il ceuvrait
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: pour Eastman Dillon Union
. Securities, ils créent la
I'administration du portefeuille :

bangue Ormond Burrus &

. Cie avec 50 millions de francs
: en dépdts. En 1978, ils s'allient
: alabanque Cantrade, créée
© par Gerrit van Riemsdijk.

- UBS devient le principal

: actionnaire de la banque.

© Dés 1995, UBS contrdle la

© totalité de son capital. Le

: 1*" octobre 1998, Cantrade

© Ormond Burrus Banque

© Privée fusionne avec

: Ferrier Lullin & Cie. Enfin,

: en septembre 2005, le nom

© Ferrier Lullin disparait suite a
©une reprise par Julius Baer.
© Peu aprés, en janvier 2006,

© Frangois-Michel Ormond quitte
¢ son conseil d'administration
 pour créer 1875 Finance,

: rejoint par son fils

. Jacques-Antoine Ormond,
. partner, représentant la

© cinquieme génération. m
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